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1. PARAMÉTRAGES 
 
 

1.1. Les méthodes 
 
Une méthode correspond à une règle de calcul de commissionnement, en fonction de l’objectif 
personnel du vendeur ou de l’objectif global du magasin. 
 

1.1.1. Méthodes magasins 
 
Une méthode magasin est composée de tranche de dépassement (de l’objectif mensuel du magasin). 
En fonction de ces tranches, il faut définir un montant de commission qui pourra être attribué à 
chaque vendeur ayant participé au CA du magasin. 
 
Dans notre exemple ci-dessous, si l’objectif du magasin est dépassé de 5 %, le montant de la 
commission sera de 91.47 €. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

Accès :  Statistiques > Commissions vendeurs 

 

Il est obligatoire de 
définir une méthode 
par défaut  
 
 

Liste des 
méthodes 
magasins 
 
 

Pour chaque 
méthode 
sélectionnée, 
affichage des 
tranches de 
dépassement et 
du montant de 
la prime 
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1.1.2. Méthodes individuelles 
 
 
Une méthode individuelle correspond au calcul d’une prime individuelle pour le vendeur s’il a dépassé 
son objectif. 

 
Dans notre exemple ci-dessous : si un vendeur a dépassé son objectif mensuel de 1500 € 

 on lui a affecté la méthode n° 1 : sa prime individuelle sera de 1500*3.33% 
 on lui a affecté la méthode n°2 : sa prime individuelle sera de 1500*5.55% 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

Il est obligatoire de 
définir une méthode 
par défaut  
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1.1.3. Affectation des méthodes aux vendeurs 
 
 

Après avoir défini les règles de calcul des différentes méthodes, il faut, par mois, les affecter 
aux vendeurs. 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

La saisie des objectifs mensuels 
 

La saisie des objectifs se fait par vendeur tous les mois.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Dans cette fonction, on définit pour chaque vendeur un objectif à atteindre sur le mois sélectionné 
afin de pouvoir prétendre à une prime (méthode individuelle). 
De plus, il est aussi possible de saisir un nombre de jours d’absence pour le mois, ce qui pourra ainsi 
pondérer le montant de la prime individuelle. 
 
 

 

Cette fonction permet de 
remplir automatiquement le 
tableau avec tous les vendeurs 
en leur attribuant les méthodes 
par défaut  
 
 

L’affection des 
méthodes se fait 
toujours par mois  
 
 

Choisir les méthodes à 
appliquer pour le 
vendeur sélectionné  
 
 

Saisie des codes 
vendeurs  
 
 

Enregistre les 
méthodes affectées 
par mois et par 
vendeur  
 
 

Remarque  

 
La somme des objectifs individuels sur le mois doit obligatoirement correspondre à l’objectif mensuel du 
magasin. (Pour le calcul du commissionnement magasin). 
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1.2. Les objectifs 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
STATISTIQUE 

 
Les commissions vendeurs 
 

 
 
 

 

Cette fonction permet de 
remplir automatiquement le 
tableau avec tous les vendeurs, 
vous évitant ainsi de les saisir 
un par un 
 

Les objectifs se définissent par 
mois  
 
 

Enregistre les objectifs 
mensuels par vendeur 
 
 

L’objectif 
mensuel 
magasin doit 
correspondre à 
la somme des 
objectifs 
mensuels des 
vendeurs  
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2. VISUALISATION DES COMMISSIONS VENDEURS 
 
 
 
 
 
 

Renseignez vos critères de sélection et cliquez sur  pour lancer le traitement. 
 

 
 
Des options sont proposées pour trier les résultats lors de l’édition : 

 

Accès :   
Statistiques > Commissions vendeurs > Commissions vendeurs 
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Ecran des résultats :  
 

 
 

 Taux de réalisation : CATTC / Objectif 

 Prix de vente Moyen : CATTC / nombre de vente 

 Indice de vente : Nombre de vente / Nombre de client 
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2.1. Edition et Graphiques 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Edition (tri par vendeur) 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Affichage des graphiques 
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Remarque  

 
Ce graphique peut être directement obtenu depuis le menu  

 

Affichage du vendeur 
concerné ainsi que de 
son taux de réalisation.  
 
 

Taux de réalisation 
global du magasin  
 
 

Objectif et CA réalisé 
par vendeur 
 
 

Ventes > Editions journaux 


