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Acces :

Statistiques > Commissions vendeurs

Une méthode correspond a une regle de calcul de commissionnement, en fonction de I'objectif
personnel du vendeur ou de |'objectif global du magasin.

Une méthode magasin est composée de tranche de dépassement (de I'objectif mensuel du magasin).
En fonction de ces tranches, il faut définir un montant de commission qui pourra étre attribué a
chaque vendeur ayant participé au CA du magasin.

Dans notre exemple ci-dessous, si I'objectif du magasin est dépassé de 5 %, le montant de la
commission sera de 91.47 €.

Liste des
méthodes
magasins

Pour chaque
méthode
sélectionnée,
affichage des
tranches de
dépassement et
du montant de
la prime

Commissions Magasin

017 R.F.l. Informatique

X3, Fe-Modifier

Methode calcullCommissionsiparagasin

Il est obligatoire de

> i BORNE Pourcentage % v
X BORNE Pourcentage % B
> 0.00 399 7622
4,00 699 91,47
7.00 999 106,71

10,00 14,99 121,96 |
15,00 999 993,00 152,45

définir une méthode
par défaut
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Une méthode individuelle correspond au calcul d’une prime individuelle pour le vendeur s’il a dépassé
son objectif.

Dans notre exemple ci-dessous : si un vendeur a dépassé son objectif mensuel de 1500 €

= on lui a affecté la méthode n° 1 : sa prime individuelle sera de 1500*3.33%
= on lui a affecté la méthode n°2 : sa prime individuelle sera de 1500*5.55%

Commissions individuelles 017 R.F.l. Informatique

S Esc - Fermer | {QFF4-Supprimer  QpYJFS - Nouveau S Fé-Modifier

Methode calcul Commissionsindividuelles

Commissions individuelles

i Foucentage % [ ' Eml T Il est obligatoire de
2 Pourcentage % fixe 555 v |« définir une méthode
par défaut
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Aprés avoir défini les régles de calcul des différentes méthodes, il faut, par mois, les affecter
aux vendeurs.

Enregistre les
méthodes affectées
par mois et par
vendeur

Reégles de calcul consmission

e o [§ 0 O fee B o

m' Regles delcalcul commission

Année

Mois

L’affection des

méthodes se fait

toujours par mois

Période

IAvriI v

017 R.F.l. Informatique

OFER:1

Méthodes

Méthodes a appliquer pour TOUS les
vendeurs

sur le mois séldctionné
Infividuelle

Mercredi 19 Avril 2006

Cette fonction permet de
remplir automatiquement le
tableau avec tous les vendeurs
en leur attribuant les méthodes
par défaut

[Z-.

Saisie des codes
vendeurs —»

vendeur 1

VENDEUR A
WVENDELR C
VENDELR D
VENDELUR J
VENDELR L
VENDELR M
VENDELUR P
VENDEUR Z

R e i e S e S i

Magasin
2 ¥ a
2
2
2
2
21 N\
Choisir les rEthodes a
appliquer p ur le
vendeur séleéctionné

4

Dans cette fonction, on définit pour chaque vendeur un objectif a atteindre sur le mois sélectionné
afin de pouvoir prétendre a une prime (méthode individuelle).
De plus, il est aussi possible de saisir un nombre de jours d’absence pour le mois, ce qui pourra ainsi
pondérer le montant de la prime individuelle.

Remarque

La somme des objectifs individuels sur le mois doit obligatoirement correspondre a I'objectif mensuel du
magasin. (Pour le calcul du commissionnement magasin).
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Enregistre les objectifs
mensuels par vendeur

Objectifs CA

@” Objeclifsvendeurs

Saisie Objectifs Yendeurs

Les objectifs se définissent par

mois

017 R.F.l. \nformatique

Commissions vendeurs

Cette fonction permet de
remplir automatiquement le
tableau avec tous les vendeurs,
vous évitant ainsi de les saisir

un par un

OPER:1

Annge 2006 v|Mois

Objectif mensuel Magasin

Février

55 000.00

=N

VENDEUR &

VENDEUR C
VENDEUR D
VENDEUR L
VENDEUR M

N O OO OES

17 000,00
3000,00
12 000,00
3 000,00
20 000,00

/

v

Total

55 000.00

mensyels des
vendefirs
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Acces :
Statistiques > Commissions vendeurs > Commissions vendeurs

. P 2 . . F2 - Valider .
Renseignez vos criteres de sélection et cliquez sur ' 2 pour lancer le traitement.

] Esc - Fermer V F2 - Valider x F3 - Annuler l§@ Alt+1 -Impression j
B2 * | Objectif / CA Réalisé Vendeur

Sélection des ventes ___ s

D

Yendeur(ze]

Action b arl:.

Cadeaux i Inclus © Baeclus O Seuls

Sélection des articles ... W

Edition et Tris ... W

Des options sont proposées pour trier les résultats lors de I’édition :

[BR1* | Objectif/ CA Réalise Vendeur,

Sélection des vertes ... W
Sélection des aricles ... b
Edition et Tris ___ A
™ percu avant edition: [~ Edition des articles haut de gamme
Rupture par  Moiz ©* Vendeur [T AfF. méthodes

[T Saut de page sur la nupture

Yendeurs triés par ...

& Vendeur © CA " Objectif ¢ Tawede réglisation ¢ Indice de vente
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Ecran des résultats :
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856,20

o

083

~o0

000 2 B I
4 VENDEUR A 1700000| 1665410 S|2| 25| 178 74 1251 148% 00 9147 000
i IVENDEUR C 300000 222275 74:®| 61| 42 37 145) S4x 00 9147 0.00
0 VENDEUR D 1200000| 1212430 10104 252 184 4 1.37] 94% 00 9147 630
4 VENDEUR J 000 100 000 3 3 0 100 0% 00 0.00 0.00
L IVENDEUR L 300000) 35060 11738 78| 41 45 193| 67% 00 N.47 2889
a IVENDEUR M 200000 2281020] 11405) 30| 3R 50 1.7 7.7% 20 8537 155.99
o VENDEUR P 0.00 25001 000 1 1 25 1.00f 0% 00 0.00 0,00

000 000] ~

e Taux de réalisation : CATTC / Objectif

e Prix de vente Moyen : CATTC / nombre de vente

e |ndice de vente : Nombre de vente / Nombre de client
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Date :

R.F.l. Informaticue = e 4 = S 2707106
50 Rue de chapelet Activité Vendeurs(ses) (présentation mois) pagen I
S4200;NARRITZ Sélection du Dimanche 01 Janvier 2006 au Vendredi 21 Mars 2006
Famille de 010 4 989
Code Taux Indice 3 E: Nbre Jours | Commission | Commission |Méthodes
1 ji i i, % M : IntBusciiasl
Vi Hom Mois Objectif CATIC Réalisation Hbre Vite |Hixe Cli. | PV Moy e ata Répart. | % Remise Mag. | Ind
02006 66,20 0,00 22 35 8 063 | 15% 1% 0,00 0,00
A YENDEUR & 02106 17 000,00 16 664,10 95,02 225 178 74 126 | 286% 14.8% 91 47 000 | & 2
¢ |[vEnDEURC | 0208 3000,00 222775 74,26 &1 42 37 145 | 38% | 9.4% 91,47 oo | a |2
D YENDEURD 02106 12 000,00 1212430 101,04 252 184 45 1,37 | 208% 9.4% 91,47 690 | & 2
J | vENDEURJ | o218 91,00 0,00 3 3 30 100| 02% 0,00 0,00
L YENDEUR L 02106 3 000,00 352060 117,35 79 H 45 193 6% 6.7% 9147 2889 | A 2
M | VENDEURM | 0206 20000,00 2281070 114,05 390 332 58 117 | 394% | 7% 20 85,37 15593 | & | 2
P YENDEUR P 02106 25,00 0,00 1 1 25 1,00 0% 0,00 0,00
Total 55000,00 5832965 10605 | 1033 816 56 127 | 100% | 104% 20 451,25 191,79
R F.I. Infornaticue s s . - - Date: o707
50 Rue de chapelet Activité Vendeurs(ses) (présentation mois) puger ik
84200 BNARRITZ Sélection du Dimanche 01 Janvier 2006 au Vendredi 31 Mars 2006
Famille de 010 4 989
Total des vendeurs
Code 3 S Taux = Indice 2 Z > HNbre Jours | C C Iéth
Verdior: Hom Mois Objectif CATIC Réali sation Nbre Vte |Hiye Cli. | PV Moy s Répart. | % Remise | Mag. | Ind
Cumul 166720 0,00 45 67 30 067 | 13% 1.9% 0,00 0,00
&  |vENDEUR & | cumul 57 333,00 31 099,60 54,24 514 346 81 149 | 237% | 14.4% 40 238,34 256,50
R F.I. Informaticuie sl Date:  omo7ios
50 Rue de chapelet Activité Vendeurs(ses) ki
64200 BIARRITZ Sélection du Dimanche 01 Janvier 2006 au Vendredi 31 Mars 2006
Famille de 010 4 989
Vendewr M : VENHDEUR M
e P Tawe [ L | Tomndice [ o nvetows | ¢ lc I métrod
R F.I. Informaticue PRy Date: ooz
S0Rue de chapelet Activité Vendeurs(ses) Pass &
54200 BERRITZ Sélection du Dimanche 01 Janvier 2006 au Vendredi 31 Mars 2006
Famille de 010 989
Total des vendeurs
5 Pt Taux X Indice e - S lixe Jours C Méthod
Mois Objectif CATTC Réalisation Nbre Vte | NbreCli. | PVMoy | gayente | Répart % Remise Al M Mag. | Ind.
01106 19.000,00 43 500,95 22895 865 619 50 140 100% 88% 10 299,82 381,24
02006 55000,00 5832065 10805 | 1033 816 56 127 | 100% 104% 20 451,25 191,79
03206 44 444 00 2918930 65,68 586 422 50 1,39 100% 46% 4.0 0,00 41087
Total 118 444 00 131 (20 110,62 24384 1857 53 1,34 100% B8.5% 7.0 751,07 983,89
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Activité Vendeurs(ses) 027 DIDIER. GUERIN Joaillier Lundi 28 Mai 2007
: Objectif, /| CA Redlize Vendeur  Janvier2007 | 0
‘ W CeFRéalizé W CA Réalisé avec dépassement M CA réalizé sans objectif | Vendeurs affichés & 10¢ 20 ‘
112%
35000 Objectif et CA réalisé
p— par vendeur
Affichage du vendeur 25000 . 33%
%
concerné ainsi que de 2000
son taux de réalisation.
15000
857
10000
5000
\ o
[= ]
[Vender N\ 1 3 4 [ 62 7 93
Prinom 1 3 4 5 62 7
Thjectit 35000 22000 15000 25000 0 0 0
Rintisé e 22232 12512 24733 333 22442 423
Magasin
Objectif 97 000 - .
Taux de réalization magasin : 126 %
Réalizé | 122 305 \

\ Taux de réalisation

global du magasin

Remarque

Ce graphique peut étre directement obtenu depuis le menu | Ventes > Autres > Editions diverses

I e Alt+HV - Mémoriser 35

% Editionside caisse - Juillet 2005

| Le 30!0?!2015;’] Selection
[V Apercu avart impression

E ditior du journal des ventes
E dition du controle de caisse
B ordersau de remise en bangue
E dition du journal des ventes mensuel
E dition du controle de caisse mensuel
E dition de déclaration TVa mensuelle
E dition déclaration taxe métaus précieus
Interrogation journal mensuel Cadeawx
ournal mensuel des réglements Uncust TEcas Tsais

Opérateur

Chuoisissez un format d'edition
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